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Otomotiv lojistiği 
kapsamında bitmiş 
üründen yedek 
parçaya, ara üründen 
hammaddeye kadar 
birçok alanda taşıma 
yapan ASAV, 2015’te 
çok özel bir projeye imza 
attı. Sponsor oldukları 
proje kapsamında 
İstanbul Üniversitesi’nde 
tasarlanan Güneş 
Arabası’nı ve birçok farklı 
tehlikeli maddeyi içeren 
ekipmanı havayoluyla Abu 
Dhabi’ye sevk ettiklerini 
belirten ASAV Uluslararası 
Taşımacılık Genel Müdürü 
Melek Karabacak, 
proje kapsamında aracı 
bu yıl ise Japonya’ya 
taşıyacaklarını söyledi. 

A
SAV otomotiv lojistiği 
başlığı altında ne tür 
hizmetler sunuyor? 
ASAV olarak uzun yıllar-

dır otomotiv sektörünün farklı alanla-
rına hizmet veriyoruz. Otomotiv sektö-
rüne ilk olarak lastik ve kord bezi gibi 
ürünleri taşıyarak dolaylı yoldan hizmet 
vermeye başladık. Ancak bugün bitmiş 
ürün, yarış lastiklerinden, motor, koltuk, 
hatta araç prototiplerine kadar her türlü 
yedek parça, ara ürün ve hammaddeye 
kadar çok faklı ürünlerin sevkiyatını dü-
zenli biçimde gerçekleştiriyoruz. Bu sek-
törde üretim yapan çeşitli firmalarla çalı-
şıyor, hem yerel endüstriye hem de glo-
bal isimlere hizmet ediyoruz. Global ra-

kiplerimizin yapamadıklarını yapabili-
yoruz ve bu noktada tercih sebebi olmak 
da bizleri gururlandırıyor. 

Otomotiv lojistiğinde ağırlıklı 
olarak hangi bölgelere taşımalar 
yapıyorsunuz? 

Otomotiv sektörüne ağırlıklı olarak 
Güney ve Doğu Avrupa ülkelerine ve 
Rusya’ya ihracat anlamında servis veri-
yoruz. Bununla birlikte Amerika Birleşik 
Devletleri ve Brezilya hem ithalat hem 

ihracat anlamında farklı müşterilere aktif 
olarak hizmet verdiğimiz ülkeler. 

HAVAYOLU HİZMETİYLE 
FARK YARATIYORUZ 
Sunduğunuz hizmetlerle otomotiv 
sektörüne ne tür avantajlar 
sağlıyorsunuz? 

Türkiye’nin en güçlü %100 yerel hava 
kargo acentesi olarak, sektörde en büyük 
farkı yarattığımız alan ekspres taşımalar. 
Özellikle otomotiv yedek parça üreticile-
rine sunduğumuz ekspres hizmet dahilin-
de çok iddialı transit süreler ve inanılmaz 
hızlı bir servisin garantisini, kabul edilebi-
lir maliyetlere sağlayabiliyoruz.

Yurtdışında en az bizim kadar hızlı ve 
efektif çalışan, konusunda uzman ve çok 
sağlam bir acente networkümüz var. Bu-
nun da bize verdiği güç ile halihazırda eli-
mizde bulunan kapasite, tecrübe ve iş bil-
gisini buluşturarak dişli rakiplerimizin bir 
çoğundan çok daha hızlı bir servis üretiyo-
ruz. Birçok müşterimizin bizi tercih etme-
sinin sebebi bu hızımız ve efektif hareket 
etme kabiliyetimiz. Üretim bandına etki 
edebilecek, ya da büyük projelerin sekteye 

’dan otomotiv lojistiğinde 
ÇOK ÖZEL TAŞIMA 
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“Otomotiv sektörüne 
ihracatta ağırlıklı olarak 
Güney ve Doğu Avrupa 

ülkeleri ve Rusya için servis 
veriyoruz. Bununla birlikte 
Amerika Birleşik Devletleri 

ve Brezilya hem ithalat 
hem ihracat anlamında 
farklı müşterilere aktif 

olarak hizmet verdiğimiz 
ülkeler.”

uğramasına sebebiyet verebilecek kritik 
durumlarda, bizim hızımız müşterimize 
ciddi ekonomik kazanç sağlıyor. 

Otomotiv lojistiğinde 
gerçekleştirdiğiniz özel 
taşımalardan söz eder misiniz?

2015 yılında İstanbul 
Üniversitesi’nin Güneş Arabası eki-
bine sponsor olduk. Birleşik Arap 
Emirlikleri’nde yapılan Abu Dhabi So-
lar Challenge etkinliğine ekibin tasar-
layıp ürettiği güneş arabasını ve bir-
çok farklı tehlikeli maddeyi içeren ekip-
manı havayolu ile ücretsiz olarak sevk 
ederek ekibe ekstra çalışma zamanı ka-
zandırdık. Aynı malzemenin geri dönü-
şünü de organize ederek yarışmada  
4. olan ekibin gümüş sponsoru olduk. 
Bu sene yine Japonya’da ekibimizi des-
tekleyeceğiz. 

AVRUPA’DAKİ YENİ OFİSİMİZ 
ÖNEMLİ BİR DAĞITIM 
MERKEZİ OLACAK 
Otomotiv lojistiği toplam iş hacminiz 
içinde nasıl bir pay alıyor? Bu alanda 
büyüme hedefleriniz neler? 

ASAV olarak Türkiye’nin en bü-
yük üçüncü, yerel sermayeli olarak ise 
birinci hava kargo acentesiyiz. Her yıl 

Türkiye’nin hava kargo ihracatının 
%6’sını taşıyoruz. Bu cironun içinde 
otomotiv en yeni ancak, en hızlı bü-
yüyen sektörümüz. Geçtiğimiz yıllar-
da yurtdışında ve yurtiçinde önem-
li ihaleler kazanarak bu alanda ken-
dimizi hızlı geliştirdik. Sektöre değer 
katabileceğimiz daha birçok alan var. 
Bu sebeple yılmadan aynı şevkle sek-
tördeki payımızı artırmayı ve daha 
çok müşteriye ulaşmayı hedefliyoruz.   

Global rekabet koşulları için-
de Türkiye çok önemli bir ara nok-
tada. İş gücü sadece global sermaye-

ye üretici ülke olacak kadar ucuz de-
ğil, insanımız birçok alternatif üre-
tim noktasına göre daha kalifiye. Bu-
nunla birlikte, belli ara ürünlerde, 
yan sanayi ve yedek parçada ken-
di teknolojisini ve markasını oluştur-
muş ya da oluşturma yolunda olan, 
gerek yurtdışındaki ortaklarıyla ge-
rekse kendi yatırımlarıyla çok iyi 
yerlere gelmiş firmalarımız var. Bi-
zim de ASAV olarak planımız, sa-
nayicilerimizin yanında olmak, on-
ların işine değer katmak. ASAV ola-
rak önümüzdeki yıllar için Avrupa 
ve Uzakdoğu’da yeni yatırım planla-
rımız var. Özellikle Avrupa’da plan-
ladığımız yeni ofis yapılanmamız, 
Türkiye’den taşıdığımız otomotiv 
yüklerinin nihai alıcıları için önemli 
bir dağıtım merkezi olacak. 

Türkiye’de otomotiv lojistiğinde 
yaşanan sorunlar ve çözüm 
önerileriniz neler? 

Otomotiv sektörüne sunulan 
hizmetler ülkemizde sektörün kal-
kınmasıyla birlikte rekabeti artırı-
yor. Ancak sektöre sunulan hizmet-
lerin daha da geliştirilebileceği bir-
çok alan var. ASAV olarak sektörü 
gözlemlediğimizde, müşterilerimi-
zin birçok durumda halen hak ettik-
leri esnekliği ve çözüm odaklılığı bu-
lamadığını görüyoruz. Bizler müş-
terilerimize bu çözümleri üretebil-
mek için ekipçe çalışıyoruz. Taşıma-
cılık hizmetini veren tedarikçiler ola-
rak, sektöre sıradan kalıpları uygu-
lamaya çalışmak yerine, müşterimizi 
daha iyi dinlemeli ve ihtiyaçları olan 
esnekliği göstererek, Türkiye’nin ra-
kip pazarlarla daha kolay rekabet 
edebilmesine ufak da olsa bir katkı-
da bulunmaya gayret etmek, birincil 
önceliğimiz olmalı. 
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